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MOODz Hotel
8 Place Claude Barbier,
38780 Pont-Eveque
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En visio
Avec lien google meet
transmis aux participants
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‘ MODULE COMMUNICATION
s i

' . .
)': Elaboration d’'une stratégie de communication adaptée

):: Communication pré-salon (digitale, traditionnelle)

W .
2,5 Préparer son exposition

N . . S
2% Questions/réponses, partage d'expériences

MODULE LOGISTIQUE
Jo0-tmes asteyohen

).: Préparation de la logistique de participation au Salon
! .
) < Preparer son stand

," Organiser le déplacement (transport, location véhicule,
hébergement...)

,'s Questions/réponses, partage d'expériences

@ MODULE COMMERCIAL
s oG

," < Planifier une campagne commerciale efficace

,.: Organisation de la prospection — objectif, rythme, suivi
Wl , - .

w Elaborer l'offre spéciale salon avec son pitch

Wl . . L.
2,5 Questions/réponses, partage d'expériences

+8e MODULE POSTURE
15130-16045  Nathalie Cafour

):: Adopter une posture propice a la vente

)"- Langage non verbal (tonalité de la voix, gestuelle, position
du corps)

) = Styles de communication interpersonnelle

‘ < Questions/réponses, partage d'expériences




